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Бизнес ғоянинг долзарблиги 

Калитларнинг дубликатини зудлик билан қилиш керак бўлган вазият 

кўпчиликка таниш. Бундан ҳам тез-тез маълум бўлишича, тегишли 

жадвалга эга ва уй ёки иш жойига яқин бўлган устахонани топиш қийин, 

автоматлар эса кечаю кундуз ишлайди.  

Ва улар ходимларнинг харажатларини талаб қилмайди. Бир сўз билан 

айтганда, минимал харажатлар билан бизнес. 

Харажат ва фойда 

Бизнесга дастлабки инвестициялар 46 000 000 сўмдан бошланади ва 

машиналар сонига боғлиқ. Керакли талаб даражасига эришгандан сўнг, 

битта машинадан олинадиган фойда ойига тахминан 5 750 000 сўмни 

ташкил қилади. Тўлов муддати - 8 ой. 

Бошланғич харажатлар: Тошкент шаҳри учун тахминий ҳисоблаш 

Харажат турлари Нархи 

Бизнесни расмийлаштириш 1 250 000 

Асбоб-ускуналар 31 250 000 

Корпоратив идентификацияни ривожлантириш 6 250 000 

Навигация белгилари, баннерлар 1 250 000 

Жами 40 000 000 

Ойлик харажатлар 

Харажат номи Нархи 

Ижара учун 1 250 000 

Кутилмаган харажатлар 1 250 000 

Сарф материаллари 625 000 



Жами 3 125 0000 

Хужжатларни расмийлаштириш: 

Мулк шаклидан келиб чиқиб корхонани ташкил этишда ҳужжатларни 

расмийлаштириш “давлат хизматлари агентлиги” томонидан 

бажарилади. 

Бунинг учун қуйидагилар тақдим қилиниши лозим: 

➢ Ариза; 

➢ Паспорт нусхаси; 

➢ 2 нусхада муҳр ва бурчак тамғаси намунаси; 

➢ Давлат божи тўланганлиги тўғрисидаги ҳужжат. 

*Рўйхатдан ўтказиш муддати – 1 иш куни. 

Ташкилот давлат рўйхатидан ўтгандан сўнг махсус гувоҳнома 

берилади ва банкда ҳисобварақ очиш зарур бўлади.  

Бунинг учун қуйидаги хужжатлар тақдим этиш талаб этилади: 

➢ Ариза; 

➢ Руйхатдан ўтганлик тўғрисидаги гувоҳнома нусхаси; 

➢ Шакл бўйича икки нусхада имзолар намунаси ва муҳр изи 

туширилган карточкалар. 

*Ҳисоб варақ очиш муддати – 1 иш куни. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 



Лойиҳа учун жой танлаш: 

Лойиҳангизнинг талаби ва муваффақияти машиналарни 

жойлаштиришга боғлиқ. Кўпинча, машиналар бошқа савдо лойиҳалари 

билан бир қаторда жуфт бўлиб жойлаштирилади.  

Яхши жойлаштириш варианти бизнес марказлари, офис бинолари, 

ишлаб чиқариш корхоналари, хизмат кўрсатиш станциялари ёки 

автоуловларни ювиш бўлади.  

Ижарага олиш жойига боғлиқ. Бу даромаднинг фоизи ёки белгиланган 

нархи ва талаби бўлиши мумкин, одатда 1 250 000 сўмгача. 

Керакли асбоб ускуна: 

Машина сотиб олиш қиммат бизнесдир. Аммо ўз пулингизни сарфлаш 

шарт эмас: сиз кредит олишингиз ёки уни ижарага олишингиз мумкин. Яна 

бир вариант - ишлатилган ускунани сотиб олиш. Бир машинанинг нархи 

тахминан 31 250 000 сўмни ташкил қилади. 

Машиналарнинг сони сизнинг имкониятларингизга боғлиқ. Бир 

вақтнинг ўзида кўп нарсаларни сотиб олиш эмас, балки уларни 

жойлаштириш учун энг самарали балларни ҳисоблаш ва уларни талаб учун 

баҳолаш яхшироқдир. 

Шунингдек, дубликатларни тайёрлаш учун ҳар ойда машиналарни хом 

ашё билан тўлдириш керак бўлади. Аммо бу катта харажатларни талаб 

қилмайди, чунки битта калитни ишлаб чиқариш учун жуда кам материал 

керак бўлади. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Етказиб берувчини танлаш: 

Асосий кесиш машиналари билан шуғулланадиган бир нечта 

компаниялар мавжуд - Фаст Кей, Кей Ме ва бошқалар. Улар Ўзбекистонда 

ишлаб чиқарилмайди, шунинг учун этказиб бериш ва ташиш харажатларига 

киради.  

Автоматлар кафолат билан қопланган, аммо техник хизмат кўрсатиш 

жойида эгаси ёки ёлланган ҳодимлар томонидан амалга оширилади. 

Ҳодимлар: 

Савдо автоматлари ҳодимларни талаб қилмайди. Улар ойига бир марта 

ёки керак бўлганда хомашё билан тўлдирилиши мумкин.  

Кутилмаган вазият ёки бузилиш ҳолатларида, контактларингизни 

қолдиринг: мижоз сиз билан боғланиши осонроқ бўлади деган ълон 

ёзилиши керак. 

Автоматларга ёнилғи қуйиш ҳам корхона эгаси, ҳам ёлланган ҳодим 

томонидан амалга оширилиши мумкин. Бу эгасининг имкониятларига 

боғлиқ. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Бизнесни қандай реклама қилиш керак 

Бу бизнес тажовузкор рекламага муҳтож эмас, лекин сиз потенциал 

мижозларингизни хабардор қилишингиз керак.  

Ўз автоматларингизни 2ГИС тизимига, шунингдек, ҳар қандай бошқа 

шаҳар маълумотномасига қўшинг, яқин атрофдаги турар-жой 



биноларининг кириш қисмига эълонларни жойлаштиринг. 

Ушбу бизнес биринчи қарашда кўринадиганидан кўра кўпроқ даромад 

келтириши мумкин. Битта калитни ишлаб чиқариш нархи паст, дубликатлар 

эса бир неча баробар қимматроқ сотилади.  

Кунига 10 та калит сотилса ҳам, машина янги бошланувчи тадбиркор 

учун яхши фойда келтириши мумкин. Омад сизга! 

 


